Leistungskatalog fir Hauseigentimer

Porta Holiday ist Ihr seridser Partner fiir zuverlassige Ferienvermietung lhrer Immobilie:

- Professionelle Analyse und Beratung durch personlichen Ansprechpartner
- Optimale Belegung durch internationale und zielgruppenspezifische Marketingmanahmen
- Unschlagbare Vermarktung uber das eigene Netzwerk und die wichtigsten Immobilienportale

Hand in Hand — eine starke Markenfamilie

Porta Mallorquina (mit 9 Standorten und tber 2.000 Objekten eines der fihrenden Immobilien-
unternehmen auf Mallorca) und Porta Holiday (Ferienvermietung) bilden ein kraftvolles Team
mit vielen Synergien. Profitieren Sie von Uber 10 Jahren Erfahrung auf Mallorca!

Pollensa @

Arta @

Puerto de Andratx ~ @ @@ Palma
@ Pportals Nous @ @ Llucmajor
@ Santa Ponsa

Santanyi @

Porta Holiday Headoffice Spanien
C./Colom 20 1°,

07001 Palma de Mallorca = =
. - Z =~ 7 2
Tel. +49 211 546 90 65 /%4 _—
info@portaholiday.de ‘ . ‘ 7777
. Your holiday. Our passion. Your home. Our passion.
portaholiday.com
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Your holiday. Our passion.
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Zahlen, Daten, Fakten zur Ferienvermietung

Gastestruktur nach

Jahrlicher Vermarktungszeitraum in Wochen iy .
5-jahriger Vermietdauer
Steigende Auslastung bei steigender Vermarktungsdauer

(Finca/Villa in A-Lage bei guter Preis/Leistung) Im 1.Jahr ist ca. der vierfache Marketing-
aufwand notwendig, da weder mit Stamm-

kundschaft noch mit
Empfehlungen

2 Marktprasenz Auslastung 20 rechnen st
15 1.Jahr 14

2.Jahr 16
. 3. Jahr 18
5 4. Jahr 19
g 5 Jahr 20 B Stammgaste 49%
2 L 2ah Sdahr 4dab Slahr M Empfehlungen  23%

B Erstbuchungen  28%

Auslastung des ersten Vermietjahres in Durchschnittliche Auslastung in Tagen
Wochen in Abhang|g keit zum Vermark- (Finca/Villa in A-Lage nach 5 Jahren bei guter Preis/Leistung)
tungsbeginn 0

w
w

Tage
Tage

Aug Sep Okt Nov Dez Jan Feb Mirz Apr Mai Jun Jul Jan Feb Marz Apr Mai Jun Jul Aug Sep Okt Nov Dez
Startmonat  Reguldrer Preis Aktionspreis* Monatliche Auslastung in Tagen
August 14,0 17,5 Januar 1 Juli 25
September 13,8 173 Februar 1 August 27
Oktober 15,2 16,5 Marz 5 September 1
November 12,4 15,5 April 9 Oktober 14
Dezember 117 14,6 Mai 13 November 3
Januar 114 143 Juni 19 Dezember 2
Februar 9,1 11,4
Marz 8,5 10,6 . :
April 71 89 Hauptsaison Nebensaison
Mai 6,0 75
Juni 48 6,0
Juli 3,8 48

Renditerechner fiir
Wenn Sie beispielsweise ab August mit der Ferienver- ﬁ Ferienvermietung

mietung beginnen, kdnnen Sie im Folgejahr mit einer

Auslastung von ca. 14 Wochen rechnen. Berechnen Sie unverbindlich, welche Renditen Sie mit

Durch Aktionspreise kann die Auslastung im Folgejahr Ihrem Haus auf Mallorca durch Ferienvermietung erzie-
deutlich gesteigert werden, mit positiver Auswirkung auf len kénnen: portaholiday.de/renditerechner.html
den Aufbau Ihrer Stammkundschaft.

Fiir eine individuelle Beratung nehmen Sie bitte Kontakt

*20 % Preisvorteil fiir den Gast im ersten Vermarktungsjahr mit uns auf.

Unsere Leistungen fiir Eigentimer
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Personliche Analyse

Detaillierte, kostenfreie Erfassung Ihrer Immobilie fur eine optimale touristische Vermarktung
Umfangreiche Besichtigung vor Ort

Bedurfnisabklarung und individuelle Beratung

Starken- und Schwachen-Analyse

Erstellung von professionellen Bild-, Video- und Drohnenaufnahmen

Professionelle Vermarktung

v Erstellung eines vermarktungsfordernden Exposés mit ansprechenden und aussagefahigen
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Objektbeschreibungen inklusive Ubersetzungen

Attraktive Prasentation Ihrer Ferienimmobilie im Internet: www.portaholiday.com
und www.easyfinca.com

KOSTENLOSE Vermarktung auf mehreren bekannten Ferienvermietungsportalen
Vermarktung im Porta Mallorquina und Porta Mondial Netzwerk

Breitgefacherte Online-Marketingaktivitaten: Suchmaschinenoptimierung, AdWords,
Social-Media, regelmaRige Newsletter etc.)

Vermarktungen bei ausgewahlten Kooperationspartnern

Wenn mdglich exklusive Veréffentlichung im eigenen Magazin ,Mallorca Finca Urlaub®
(erhdltlich in Mallorca, D, CH, LUX)

Auf Wunsch Erstellung eines Vermarktungskonzeptes ,Uberwintern auf Mallorca“
(November bis Marz)

. Preisliche Gestaltung

Beratung zur Preisgestaltung mit dem Ziel der optimalen Auslastung
Nach Absprache mit Eigentuimer: Erstellung von Aktionsangeboten flir Newsletter,
Social-Media etc.

Eigentiimer-Support

Immer personlich erreichbarer Ansprechpartner

Komplettes Belegungsmanagement und Terminkoordination aus einer Hand

Seriose Abwicklung des Zahlungsverkehrs

Als spanisches Unternehmen weisen wir die IVA auf die Vermittlungsprovision auf unseren
Abrechnungen aus und flihren diese direkt ab. Sie mussen sich um nichts kimmern und
keine Angst vor Nachzahlungen haben

Beratung im Genehmigungsverfahren fur die Ferienvermietung

Auf Wunsch Zusendung eines Vermarktungsreports



